
 

MAHARAFA COULIBALY 
Sotuba, Bamako - Mali · +223 77 75 84 85 

coulibalymaharafa@gmail.com · LinkedIn · Facebook 

Résumé : En tant que leader dynamique, j'ai impulsé la croissance dans toutes les organisations où 
j'ai évolué. Chez Manutention Africaine Mali notamment, j'ai acquis 15 nouveaux clients, générant 
plus de 25 milliards de FCFA et augmentant notre part de marché de 5%. En tant qu'expert en 
développement commercial et croissance économique, j'apporte mon expertise pour aider les 
professionnels et entrepreneurs à propulser leur activité.  

EXPERIENCES PROFESIONNELLES  

2022 A NOS JOURS 

FONDATEUR, NAKANI SARLU 

• Élaboration de trois business plans avec l’appui d’analyses de données macro-
économiques sectorielles.  

 

• Formation et conseil d’une dizaine de micro-entreprises en développement 
commercial.  

 

2020 A NOS JOURS 

RESPONSABLE DU DEVELOPPEMENT COMMERCIAL, MANUTENTION 
AFRICAINE MALI 

• Acquisition de plus de 15 nouveaux clients représentant un chiffre d'affaires combiné 
en 03 and de plus de 25 milliards, avec un gain de parts de marché de 5%.   

 

• Gestion d’une équipe interdépartementale d’une dizaine de commerciaux pour une 
synergie d’action commerciale.  

 

• Participation et animation de panels lors des Journées Minières et Pétrolières du 
Mali.   

 

• Vente de plus de plus de 100 machines de nouvelles marques (SEM, EPIROC, 
MANITOU) aboutissant à une reconnaissance en tant que professionnel renommé 
dans les industries du TP, des mines et des carrières. 

2018 A 2020 

RESPONSABLE DU SERVICE APRES-VENTE, BIA MALI 

• Propulsé BIA Mali parmi les trois principaux fournisseurs d'équipements de 
construction et d'exploitation minière grâce à des accords stratégiques avec des 
entreprises telles que SFTP et EGTF, des acteurs majeurs de la sous-traitance minière 
en Afrique.  

 

• Augmentation du volume des ventes de pièces et services d'intervention de moins de 
200 000 € à plus d'un million € en deux ans. 

 

• Utilisation de la technologie SmartFleet pour démontrer la performance des 
machines chez RAZEL, conduisant à la vente de 03 gros équipements chez TOGUNA 
MINING, la plus grande carrière de gravier et de calcaire en production au Mali. 

 

• Réalisation d'un recensement exhaustif de plus de 200 engins lourds actifs sur le 
territoire, aboutissant à l'obtention du Prix KOMATSU du meilleur Responsable 
après-vente (PSSR).  

https://secure.plum.io/fr-fr/account/profile/top-talents
https://www.linkedin.com/in/maharafa-ibrahima-coulibaly-596739a1/
https://web.facebook.com/nakanimali
https://web.facebook.com/nakanimali
https://www.linkedin.com/posts/manutention-africaine-mali_semmachinery-manutentionafricainemali-reseaujad-activity-6839482125729730560-ulHN/
https://www.linkedin.com/posts/manutention-africaine-mali_t%C3%A9moignage-client-activity-6907998237593341952-W4yq?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://web.facebook.com/BIAinAfrica/posts/2284990831715729?_rdc=1&_rdr
https://web.facebook.com/BIAinAfrica/posts/2284990831715729?_rdc=1&_rdr
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2016 A 2018 

COMMERCIAL EN CHARGE DE LA LOCATION D'ENGINS, MANUTENTION 
AFRICAINE MALI 

• Surpassement des objectifs d'occupation des machines (80%) grâce à une excellente 
couverture des segments de client.  

 

• Réduction historique des coûts de maintenance et réparation à moins de 10% des 
revenus grâce à une analyse et un suivi rigoureux.  

 

2011 A 2015 

CHEF DE PROJET MARKETING, JUNIOR ENTREPRISE ESC MALI 

• Conduit avec succès deux contrats d'études de marché avec le groupe industriel 
AMI (ACHKAR MALI INDUSTRIE) et la Manutention Africaine Mali grâce à une 
prospection proactive et un lobbying efficace. 

 

2014 A 2015 

COMPTABLE STAGIAIRE, CABINET SACOFI 

• Gestion intégrale de la comptabilité de trois entreprises sur SAGE 100, incluant les 
déclarations mensuelles (Impôt et INPS), les rapprochements bancaires, l'inventaire 
annuel et la préparation des états financiers. 

 

2011 

STAGE PROFESSIONNEL CHARGE CLIENTELE, GROUPE D'ASSURANCE NSIA 

• Gestion d'une vingtaine de déclarations de sinistre, entraînant une augmentation de 
30% de la fréquentation de l'agence de l'Hôtel Radisson.  

FORMATION 

2018-2023 

MBA EN ENTREPRENEURIAT ET INNOVATION, EDU EFFECTIVE 
Terminé en septembre 2023  

MASTER EN GESTION D'ENTREPRISE, INSTITUT DES TECHNOLOGIES 
APPLIQUEES D’AFRIQUE (ITA BAMAKO) 
Terminé en février 2022 

LICENCE EN GESTION D'ENTREPRISE, ESC MALI 
Terminé en avril 2017 

COMPETENCES 

• Microsoft Office (Word, Excel, PowerPoint) 

• Gestion de projet agile 

• Analyse macro-économique et évaluation de 
plan d’affaires  

• Interprétation des notations financières et 
analyse de données 

• Langues : Français (courant), Anglais 
(courant), Bamanan (langue maternelle) 

• Public speaking et media  

• Leadership et gestion d’équipe 

 


